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CONVOCATORIA SEMINARIO PRACTICO DE MARKETING PARA LA
INTERNACIONALIZACION DE DESPACHOS

FECHA: 2 de Diciembre de 2014

ORGANIZAN:
- Consejo General de la Abogacia Espaiola (CGAE)
- Espafia, Exportacion e Inversiones (ICEX)

LUGAR: Saldn de Actos del Consejo General de la Abogacia (Paseo de Recoletos, 13).

PRECIO del seminario: aunque el precio seria de 200 €/participante, en esta 22 edicion del
Seminario Practico de Marketing para la Internacionalizacion de Despachos, el Consejo
General de la Abogacia ofrecera 20 becas que cubriran la mitad de la cuota.

Por lo tanto, la cuota final a pagar sera de 100 €/participante. Se podrd abonar mediante
ingreso o transferencia bancaria en el siguiente nimero de cuenta: 0182 2370 40 0201507353
indicando el nombre del participante y el Seminario.

Si, con posterioridad a la confirmacidn de su participacidn el despacho renunciara a participar
en esta actividad, no se le devolverd la cuota abonada. Sélo en casos acreditados de fuerza
mayor, el Consejo General de la Abogacia y el ICEX se reservan el derecho de valorar las
razones presentadas por el despacho y, eventualmente, devolver un porcentaje de la cuota.

PLAZO DE ADMISION DE SOLICITUDES: Hasta el dia 14 de Noviembre de 2014
PLAZAS DISPONIBLES: 20

DOCUMENTACION A ENVIAR:
- El formulario de inscripcién, debidamente cumplimentado a ordenador.

DOCUMENTOS ADJUNTOS:

- Programa del seminario.

- Formulario de inscripcion/impreso de solicitud.
El seminario se estructura en dos partes.

1) Lasesion de la mafnana: Modelos y marketing mix para despachos de abogados. Estara
dirigida por Eugenia Navarro, Consultora de Marketing Estratégico para despachos de
abogados

2) Lasesion de la tarde: Comunicacién como herramienta esencial del marketing juridico,
basado en técnicas de roleplay. Correrd a cargo de Brandan Anglin especialista en
coaching en comunicacidn y Director de Fresh Ideas International Training.

Todos aquellos despachos que estén interesados en participar en el Seminario deberan
enviar la documentacién requerida a la atencién de Maria Granell, Servicios Juridicos -
Seccidn Internacional del Consejo General de la Abogacia Espafiola, a la siguiente
direccion de correo: seminario.marketing@abogacia.es.
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Programa Seminario Practico de Marketing para la
Internacionalizacion de Despachos de Abogados.

2 de Diciembre de 2014

08:30 Registro y Acreditaciones
09:00 Acto de Apertura a cargo del Consejo General de la Abogacia y del ICEX
9:15 - 14:00

1.- ¢Por qué es necesario un proceso de internacionalizacién? Objetivos a los que responde y
como encaja en la estrategia.

2.- Modelos actuales en el sector legal, ventajas e inconvenientes, ejemplos.

3.- Aspectos clave a preparar en un proceso de internacionalizacion (Clase participativa) Mix
e Tipologia de clientes
e Politica de precios
e Cultura

e Puntos criticos de conflictos

4. Foros internacionales de referencia en el sector legal
14:00 - 15:00 Almuerzo de trabajo

15:00.- 18:30

Comunicaciéon. Presentar y vender su bufete en diversas situaciones. Formato roleplay (el
participante debera realizar trabajos dirigidos por los tutores previamente y que serdn
utilizados durante la jornada):

1.- Diferencias en la percepcidn, la cultura y las personalidades.

2.- Técnicas de persuasion principales que se usan actualmente para ‘vender’ su bufete.

3.- Distintos estilos de la comunicacion y cdmo pueden influir en la creacidon de un mensaje.
Comunicacion general e intercultural

4.- Las 4 divisiones de personalidades y cdmo repercuten en la comunicacion.

(A los participantes se les enviard material con anterioridad para que lo preparen, la
presentacion la pueden hacer en inglés, si la tienen preparada).
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SEMINARIO PRACTICO DE MARKETING PARA LA INTERNACIONALIZACION DE DESPACHOS

FORMULARIO DE INSCRIPCION
NOMDBIe Y APllidOS:.....oiiiiiiee e e e
Nombre del despacho / BUfete:........cceiiiiiiiiiiiceccec et
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Nivel de Idiomas: (bajo, medio, avanzado)
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